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        рации Ульяновской области на годы вперед. Тем более что потенциал региона в 

этой сфере довольно ощутим.
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The consumer cooperative society is the perspective form of managing which 
is capable to provide a high standard of living of agricultural population. Only at 
the proved approaches to his creation in view of study of features of cooperative 
society it is possible to reach the maximal effect from his activity.

Потребительский кооператив является перспективной формой хозяй-
ствования, который способен обеспечить высокий уровень жизни сельского 
населения. Только при обоснованных подходах к его созданию с учетом про-
работки особенностей кооператива можно достичь максимального эффекта от 
его деятельности.

Как показывает отечественный и зарубежный опыт, слабые стороны 
мелкого крестьянского хозяйства можно сгладить только путем развития все-
сторонней кооперации. Без объединения усилий мелких товаропроизводителей 
нельзя также конкурировать с крупными предприятиями. Наиболее эффективна 
та форма хозяйствования, которая предусматривает не разделение, дробление, 
изоляцию друг от друга, а объединение ресурсов для совместного их использо-
вания, развития производства.
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 Поселок Лесной по своим параметрам не отличается какими бы то ни 
было исключительными характеристиками. Однако своими особенностями и 
проблемами он схож со многими другими сельскими населенными пунктами 
страны, что дает нам возможность судить о многих закономерностях на более 
высоком уровне.

Здесь отсутствуют крупные сельскохозяйственные, промышленные и 
другие производства. Основная масса населения находит себе работу в личном 
подсобном хозяйстве (мелкотоварного производства и натурального типа). Лич-
ные подсобные хозяйства граждан, прежде всего, выполняют функцию самоо-
беспечения продовольствием. Кооперация их материальных и трудовых ресур-
сов призвана обеспечить эффективность хозяйствования.

В настоящее время личные подсобные хозяйства населения являются 
неотъемлемым элементом аграрной системы страны. Считается, что они име-
ют много общего с крестьянскими (фермерскими) хозяйствами, то есть личные 
подсобные хозяйства повторяют их в миниатюре. Однако это не так. Процесс 
превращения хозяина личного подворья в фермера будет длительным. Личные 
подсобные хозяйства могут стать основой создания семейных фермерских хо-
зяйств, хотя и отличаются от них масштабами производства.

В поселке Лесной имеются проблемы сбыта излишков той продукции, 
которая производится в личных подсобных хозяйствах. Время, которое сельские 
жители могли потратить на получение дополнительной продукции, они вынуж-
дены тратить впустую, ожидая покупателей у проезжей трассы. Исходя из этого, 
целесообразно организовать потребительский кооператив по сбыту продукции. 
Создание потребительского кооператива на основе личных подсобных хозяйств 
положительно повлияет на развитие производственных отношений, мотивирует 
крестьян на расширение производства.

Обязательным условием создания потребительского кооператива являет-
ся инициатива снизу. При попытке насаждения кооператива сверху и оказание 
нажима любого рода эта деятельность заранее обречена на провал. Поэтому ра-
бота по созданию потребительского кооператива может начаться только при на-
личии активных потенциальных членов. Учредителями кооператива могут вы-
ступить несколько сельских семей, имущество которых позволит взять кредит 
или имущество в лизинг для создания кооператива. Этот кооператив сможет реа-
лизовать продукцию, полученную от селян, в пункте приема продукции. В этом 
смысле ёмкость сельского рынка достаточно велика. Деньги в кредит можно по-
лучить в «Россельхозбанке», «Сбербанке», «Внешторгбанке» и других банках. 
Сельскохозяйственные потребительские кооперативы могут получить кредит в 
размере до 10 млн. рублей. Банк выдает кредит заемщику под 12-15% годовых. 
Ставка рефинансирования Центрального банка Российской Федерации сегодня 
составляет 8,5%. Государство через субсидии возвращает заемщику 8,5% ставки 
кредита на 95% из федерального бюджета, а на 5% из областного. Фактически 
финансовые средства можно будет получить под 3,5-6,5% годовых. 

Полученный кредит позволит приобрести грузовую газель, оборудо-
вание для охлаждения молока, холодильную камеру. Можно использовать ре-
зервуар «Мёйлер» с общим объемом 720 литров. Для снижения затрат лучше 
использовать оборудование, бывшее в употреблении, но с небольшим сроком 
эксплуатации. С помощью агрегата «Мёйлер» проводится очистка, охлаждение 
молока. Холодильная камера предполагает охлаждение и, если нужно, замороз-
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        ку предназначенной для реализации продукции. Также требуется помещение 

под деятельность кооператива. В поселке имеется много свободной жилищной 
площади. Целесообразно выкупить помещение или арендовать его. В наших 
условиях аренда более предпочтительна, особенно на первом этапе. Всего 3 че-
ловека являются самыми активными участниками потребительского кооперати-
ва: управляющий, техник-водитель и охранник. 

Рассмотрим требуемую сумму кредитных ресурсов с учетом процентов 
в таблице 1.

Таблица 1. Расчет суммы кредита (по условиям «Россельхозбанка»)
Показатели Сумма, тыс. руб.

Автомобиль 180000
Оборудование 900000
Прочие нужды 120000
Итого 1200000
Сумма по процентам 147000
Общая сумма кредита 1347000

Из таблицы 1 видно, что сумма кредита составила 1200000 рублей, про-
цент по кредиту – 147000 рублей. Общая сумма погашения кредита – 1347000 
рублей. С учетом того, что кредит берется на 4 года, ежемесячно кредитные 
платежи составят от 31000 до 25125 рублей в банк. 

Из всей совокупности семей личных подсобных хозяйств учредителями 
кооператива могут стать 12 семей (с 3-мя и более членами личных подсобных 
хозяйств). Общие затраты на семью составят 112250 рублей. С развитием дея-
тельности кооператива затраты окупятся.

Расчет ежемесячной суммы расходов потребительского кооператива рас-
смотрим в таблице 2 

Таблица 2. Расходы кооператива в месяц

Статья расхода Сумма, тыс. руб.

Оплата труда с отчислениями 11600
Аренда помещения 12000
Оплата кредита 31000
Горюче-смазочные материалы 3000
Прочие расходы 7000
Итого 64600

Из ее данных можно отметить, что из расходов кооператива наиболее 
существенны затраты на кредит (31000 рублей), далее идут – аренда помещения 
(12000 рублей) и оплата труда с отчислениями (11600 рублей). Сумма остальных 
расходов не так велика.

Помимо реализации на рынках Ульяновска, Димитровграда и других 
близлежащих населенных пунктах, можно заключать договора на поставку про-
дукции в сельские школы и другие учреждения, сдавать продукцию на перера-
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 батывающие предприятия.

Рассчитаем возможный объем выручки в среднем за месяц в таблице 3.

Таблица 3. Средняя выручка кооператива за месяц

Вид продукции Объем 
реализации

Цена 
реализации, 

руб.

Выручка, 
руб.

Молоко, л. 7860 17 133620
Мясо, кг. 1690 120 202800
Яйца, дес. 220 20 4400
Картофель, кг. 820 5 4100
Овощи и фрукты, кг. 38 25 950
Ягоды, кг. 40 35 1400
Дикоросы и др., кг. 175 40 7000
Всего х х 354270

Из таблицы 3 видно, что сумма возможной выручки достаточно суще-
ственна (354270 рублей). Если с таким объемом выручки будет работать коопе-
ратив, то их средняя наценка (20%) составит 70824 рубля в месяц. За вычетом 
всех среднемесячных расходов и налогов получаем чистую прибыль – 4730 ру-
блей. У руководства кооператива имеется 2 варианта использования прибыли:

1. Тратить всю прибыль на погашение кредита;
2. Оплачивать кредит строго по срокам, а получаемую прибыль вклады-

вать в развитие производства.
Если тратить прибыль на погашение кредита, то с учетом несписания 

процентов при досрочном погашении кредита, организация кооператива полно-
стью окупится менее чем за 3 года.

Таким образом, реализация приведенного направления в поселке Лесной 
позволит реализовать производственный потенциал, которым обладают личные 
подсобные хозяйства. В конечном счете стабилизируется ситуация на сельском 
рынке труда, будет обеспечено воспроизводство рабочей силы, созданы пред-
посылки к устойчивому демографическому развитию села и, соответственно, 
повысится качественный уровень жизни на селе.
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